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C o m m e r c i e e l  d i r e c t e u r  A d r i e  D e k k e r  
v a n  P o l y b o u w  A l u m i n i u m :

‘Met luchtfietserij kom 
je er niet’
Hij rijdt dagelijks op en neer van zijn woonplaats Emmeloord naar

Rijssen. Adrie Dekker, commercieel directeur binnen Polybouw Aluminium

sinds 2007. De afstand is voor hem geen bezwaar. ‘Integendeel. In elke rit

zie ik een uitdaging.’ Dekker zit reeds achttien jaar in het aluminium. Hij

kent de kneepjes van het vak. En toch blijft hij werken aan ontwikkeling.

Iedere dag weer. 
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“Dat bedoel ik met uitdaging. Het is fan-
tastisch om samen met een potentiële
opdrachtgever uit te zoeken welke aluminium
constructies het beste toegepast kunnen wor-
den in nieuwbouw- of renovatieprojecten.
Dat doen collega-directeur Jan Tijhof en ik
persoonlijk. Niet vanachter ons bureau, via
email of telefoon. We hebben één op één
contact met de aannemer of architect. Korte
lijnen zijn in onze optiek essentieel. De klant
waardeert ons advies op maat. De expertise
die we in huis hebben maakt dat hij terug
komt. Dat is het grootste compliment.”

Samenwerken
Polybouw houdt zich bezig met de verwer-
king van aluminium profielen tot ramen, deu-
ren en gevels. De ontwikkeling, productie en
montage worden allemaal vanuit het pand in
Rijssen gerealiseerd. Volgens Dekker heeft het
als grote voordeel dat er overzicht is in het
hele proces. Een geavanceerde machinale
draagt niet alleen zorg voor versnelling ervan,
maar maakt tevens de meest ingewikkelde
constructies mogelijk. Dekker: “Dat is een
must. De technische ontwikkelingen gaan
steeds verder. Polybouw wil zich hierin onder-
scheiden door te investeren in bewerkingsma-
chines en besturingsprogramma’s. Aan de
andere kant kunnen we weer kosten drukken

doordat we alles in eigen beheer maken. Een
niet onbelangrijk aspect, waarmee we ons in
de markt prijzen. Dat is een aandachtspunt,
met name in de huidige economische situa-
tie.” Toch vindt Adrie Dekker dat het zeker
niet alleen om de prijs gaat. “Kwaliteit en
samenwerking staan bij ons veel hoger in het
vaandel. Het is zo simpel om als bedrijf in te
breken met prijzen die nergens op gebaseerd
zijn. Hiermee maak je het niet alleen kapot
voor jezelf, maar ook voor collega’s.
Bovendien ben ik van mening dat dit soort
nodeloze acties vaak eenmalig zijn. Polybouw
Aluminium bezuinigt niet op kwaliteit en
advies. De mogelijkheden van aluminium zijn
nagenoeg onbegrensd. Als een stan-
daardsysteemoplossing niet volstaat wordt er
een specifieke oplossing gecreëerd. Dit is wat
potentiële opdrachtgevers aanspreekt. Zij
waarderen ons persoonlijke advies en experti-
se. Daaruit blijkt maar weer dat men elkaar
nodig heeft. ‘Bouwen doe je samen’, is onze
ervaring.”

Tussen de mensen
De klanten van Polybouw Aluminium bevin-
den zich hoofdzakelijk in Overijssel en
Gelderland. De mentaliteit in het oosten
spreekt Dekker aan. “De mensen zijn hier veel
meer relatiegericht als in het westen. Vaste

Commercieel directeur Adrie Dekker
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klanten zullen niet gauw weggaan. Ze hou-
den vast aan het wederzijdse vertrouwen dat
ze samen hebben opgebouwd. Mensen
kopen van mensen. Verkopen is hier daarom
nog een kwestie van gunnen.” 
Maar ook de mensen binnen Polybouw zijn
geen hoppers. Dekker: “Wij beseffen ons ter-
dege dat er niets te realiseren valt zonder
een deskundig en gedreven team. Een
goede band met het personeel is voor Jan
Tijhof en mij van essentieel belang. We willen
niet boven, maar volledig tussen de mensen
staan.”

Duurzaam product
Polybouw timmert momenteel gestaag aan
de weg. De vraag naar aluminium gevels,
deuren en kozijnen neemt alleen maar toe.
Volgens Adrie Dekker heeft het te maken met
de duurzaamheid van het product. “Het
voordeel van aluminium is dat het onder-
houdsvrij is. Doordat het niet rot of roest gaat
het levenslang mee. Bovendien is het volledig
recyclebaar, wat gunstig is voor het milieu.” 
Jaren geleden werd aluminium veelal in de
utiliteitsbouw ingezet. Tegenwoordig wordt
het steeds meer in de woningbouw toege-
past. Volgens de commercieel directeur van
Polybouw heeft het onder andere te maken
met praktisch gemak. “Aluminium is brand-
en inbraakwerend. Bovendien is het strak,
slank en glad. Dat is iets waar architecten
gevoelig voor zijn. Er valt mee te spelen, iets
aparts van te maken. Voor ons zijn dat inno-
vaties waar wij elke keer weer uitdaging in
zien.”

De juiste mensen
Recente nieuwbouwprojecten van Polybouw
zijn wooncomplex ‘De Ekenhof’ in de wijk
Roombeek te Enschede, kantorencomplex
Place Vendôme te Zwolle en een woonzorg-
centrum in Nijkerk. Zestig procent van de
opdrachten die Polybouw uitvoert bestaan
uit nieuwbouwprojecten. De overige veertig
procent zijn renovatiewerkzaam-heden, ver-
telt Dekker. Hij verwacht dat deze verhouding
zal omdraaien in 2010. “Een logisch gevolg
van de economische recessie is dat er
bewuster nagedacht wordt over investerin-
gen. Als men dan de keus krijgt tussen nieuw-
bouw of renovatie, is dit laatste gauw het
geval.”

Onzeker over de toekomst is Adrie Dekker
beslist niet. Maar hij is wel realistisch door te
zeggen dat veel bedrijven in dezelfde vijver

zitten te vissen. Voor hem is het een kwestie
van meerdere hengels uitwerpen. “Hiermee
bedoel ik dat het van belang is zoveel moge-
lijk projecten te offreren. De bouw opgaan,
degelijk advies geven en eerlijke prijzen
maken. Met een machinepark dat up-to-
date is en de juiste mensen op de juiste plek,
moet het zeker gaan lukken.” 

Polybouw Aluminium werd in 1989 opge-
richt in Enter en was een onderdeel van
de Polybouw Groep. Naast aluminium
werd er een dakbedekkingsbedrijf, schil-
dersbedrijf en tegelwerkbedrijf bestierd.
Sinds 1994 wordt er geopereerd vanuit
Rijssen en vanaf 2002 werd Polybouw
Aluminium een zelfstandig bedrijf.
Toenmalig bedrijfsleider Jan Tijhof nam de
kans aan om deze tak over te nemen van
de eerste eigenaar. In 2007 nam hij
Groeneveld Ommen over en even daar-
na Smits Beers. Deze bedrijven gaan nu
door het leven als Geveltechniek Ommen
en Geveltechniek Beers. In totaal zijn er
110 mensen werkzaam binnen de hele
organisatie die goed zijn voor circa 22 mil-
joen euro omzet. Polybouw Aluminium
beschikt over het VMRG-keurmerk en het
Komo Attest met productcertificaat BRL
2701. Tevens is het bedrijf VCA-gecertifi-
ceerd.

Deskundig personeel is essentieel


